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Аннотация. В условиях растущей конкуренции и необходимости повышения конкуренто-

способности национальной экономики оценка предпринимательского потенциала приобретает 

все большую актуальность. Развитие предпринимательства является ключевым фактором эконо-

мического роста, поэтому объективная и комплексная оценка предпринимательского потенциала 

инновационных компаний имеет важное значение для разработки эффективной государственной 

политики поддержки малого и среднего бизнеса. Гипотеза исследования заключается в том, что 

существующие методы оценки предпринимательского потенциала необходимо адаптировать для 

специфики инновационного технологического предпринимательства. Предмет исследования: 

сравнительный анализ современных методов оценки предпринимательского потенциала с акцен-

том на их применимость к инновационному и технологическому предпринимательству. Цель: оп-

ределить и систематизировать существующие методы оценки предпринимательского потенциала, 

выявить их достоинства и недостатки, а также оценить степень их применения в контексте инно-

вационного технологического предпринимательства. Дальнейшее развитие данной темы будет 

связано с разработкой методики комплексной оценки предпринимательского потенциала, осно-

ванного на многомерном сравнительном анализе широкого круга факторов, влияющих на пред-

принимательский потенциал. Данный подход позволит всесторонне исследовать как личностные 

характеристики, так и финансово-экономические показатели деятельности, а также учесть влия-

ние внешних условий. 
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Введение 

Развитие предпринимательской деятельности 

является одним из ключевых факторов экономиче-

ского роста и повышения благосостояния как от-

дельных регионов, так и страны в целом. В соот-

ветствии с Гражданским кодексом РФ предприни-

мательская деятельность определяется как «само-

стоятельная, осуществляемая на свой риск дея-

тельность, направленная на систематическое по-

лучение прибыли от пользования имуществом, 

продажи товаров, выполнения работ или оказания 

услуг»
1
.  

По мере развития сектора малого и среднего 

предпринимательства (МСП) и вовлечения в него 

все большего числа экономических субъектов 

влияние на показатели ВВП становится все более 

существенным, при этом МСП выступает ключе-

вым источником занятости, обеспечивая до 50 % 

                                                           
1
 Ст. 2 ГК РФ 

рабочих мест в развитых странах. Субъекты МСП 

характеризуются высокой инновационной и инве-

стиционной активностью, что позволяет им опера-

тивно реагировать на изменения рыночной ситуа-

ции и делает их важным фактором повышения 

конкурентоспособности национальной экономики 

[1]. 

Согласно данным Единого реестра субъектов 

малого и среднего предпринимательства, ведение 

которого осуществляется Федеральной налоговой 

службой, на 10 августа 2024 года в Российской 

Федерации зарегистрировано 6 294 603 субъекта 

малого и среднего бизнеса. За период с 10 августа 

2023 года по 10 августа 2024 года их количество 

увеличилось на 282 600
2
. Суммарная среднеспи-

                                                           
2
 Единый реестр субъектов малого и среднего пред-

принимательства [Электронный ресурс] // ФНС Рос-

сии. URL: https://ofd.nalog.ru (дата обращения: 

10.08.2024). 
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сочная численность работников, занятых у данных 

субъектов, составляет 15 111 851 человек, что со-

ответствует 10,34 % от общей численности насе-

ления страны
3
. 

Вероятность начала предпринимательской 

деятельности экономическими агентами зависит 

от совокупного влияния двух основных факторов. 

Во-первых, это качество деловой среды на уровне 

страны, регионов и муниципальных образований, 

которое определяется состоянием инфраструкту-

ры, доступностью финансовых ресурсов, деловым 

климатом и другими условиями. Во-вторых, зна-

чение имеет наличие и уровень развития «пред-

принимательского потенциала» у самих экономи-

ческих агентов. Именно от степени развития этого 

потенциала во многом зависят темпы экономиче-

ского роста в различных российских регионах
4
. 

В этой связи анализ методов оценки предпри-

нимательского потенциала приобретает особую 

актуальность. Таким образом, цель данной работы 

– систематизировать существующие методы оцен-

ки предпринимательского потенциала, выявить их 

достоинства и недостатки, а также оценить сте-

пень их применения в контексте инновационного и 

технологического предпринимательства. 

Теория и методы 
Для определения сути предпринимательского 

потенциала необходимо, прежде всего, раскрыть 

сущность самого предпринимательства.  

                                                           
3
 Оценка численности постоянного населения на  

1 января 2024 г. и в среднем за 2023 г. и компоненты 

ее изменения [Электронный ресурс] // Росстат. URL: 

https://rosstat.gov.ru/folder/12781 (дата обращения: 

10.08.2024). 
4
 Итоги работы Министерства экономического разви-

тия Челябинской области в 2023 году [Электронный 

ресурс]. URL: https://mineconom.gov74.ru/mineconom/ 

activity/itogi2023.htm (дата обращения: 10.08.2024). 

Согласно Р. Катильону, предпринимательство 

представляет собой производственно-хозяйст-

венную деятельность особого рода, включающую 

элементы риска [2]. А. Смит рассматривал пред-

принимательство в рыночной экономике как ини-

циативную и саморегулируемую деятельность, 

которая возникает спонтанно при наличии основ-

ных факторов производства [3]. С точки зрения Ф. 

Хайека, предпринимательство неразрывно связано 

с личной свободой человека, позволяющей ему 

рационально распоряжаться своими способностя-

ми, знаниями, информацией и доходами. При этом 

сущность предпринимательства, по мнению Хайе-

ка, заключается не столько в виде деятельности, 

сколько в поиске и изучении новых возможностей, 

характере поведения предпринимателя [4]. 

В контексте современного технологического 

прогресса необходимо учитывать различные на-

правления предпринимательства. Так, О.Г. Тихо-

мирова определяет технологическое предпринима-

тельство как инвестиционную деятельность, кото-

рая включает в себя накопление и использование 

специфических активов на основе современных 

научных и технологических достижений. 

Инновационное технологическое предприни-

мательство представляет собой новый вид бизнеса, 

который базируется на устойчивом конкурентном 

преимуществе, вытекающем из высоких техноло-

гий и инновационных идей. Ключевым преимуще-

ством и основным источником прибыли для таких 

компаний является наличие уникальных техноло-

гий или устройств, защищенных патентами, что 

создает барьеры для конкурентов и затрудняет их 

воспроизводство [5]. 

Инновационное предпринимательство фоку-

сируется на создании новых продуктов, услуг и 

процессов, основанных на оригинальных идеях и 

технологиях. Оно связано с разработкой и внедре-

нием радикально новых решений, способных су-

щественно изменить рынок. 

 

Рис. 1. Количество субъектов СМСП (динамика) 
 Источник: Единый реестр субъектов малого и среднего предпринимательства // ФНС России. 

URL: https://ofd.nalog.ru (дата обращения: 10.08.2024) 
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Технологическое предпринимательство, с 

другой стороны, акцентирует внимание на исполь-

зовании и адаптации существующих технологий 

для создания новых продуктов и услуг. Оно зани-

мается улучшением и модификацией существую-

щих технологий, чтобы предложить рынку более 

эффективные и конкурентоспособные решения. 

Таким образом, можно сделать вывод, что 

предпринимательство представляет собой много-

гранное явление, связанное с личной инициативой, 

риском, поиском новых возможностей и рацио-

нальным использованием ресурсов. Данные харак-

теристики служат основой для определения пред-

принимательского потенциала. 

В существующих научных работах категория 

«предпринимательство» нередко используется в 

качестве основы для решения исследовательских 

задач, например, при изучении предприниматель-

ского потенциала персонала, индивида или пред-

приятия. Это приводит к тому, что понятие «пред-

принимательский потенциал» нередко смешивает-

ся с трудовым, производственным или экономиче-

ским потенциалом, что затрудняет выявление при-

сущих ему закономерностей. 

Следует отметить, что сам термин «потенци-

ал» был заимствован экономической наукой из 

физики, где он характеризует количество накоп-

ленной системой энергии, готовой к реализации. В 

научной литературе потенциал стал рассматри-

ваться как единство качественных и количествен-

ных показателей, отражающих наличные ресурсы 

и состояние субъекта, их использующего. 

Е.В. Лиханос рассматривает предпринима-

тельский потенциал как «многоуровневую систему 

ресурсов и реальных возможностей ведения биз-

неса, которые могут быть реализованы через осу-

ществление рисковой, инновационной деятельно-

сти и организацию благоприятной предпринима-

тельской среды» [6]. Данное определение, хотя и 

выделяет важные критерии, представляется недос-

таточно полным, поскольку ограничивает приме-

нение термина только организациями и предпри-

ятиями, не учитывая потенциал отдельных инди-

видов. 

В работе И.Е. Чепляевой отмечается, что 

предпринимательский потенциал включает как 

внешние возможности ведения предприниматель-

ской деятельности (наличие необходимых право-

вых, финансовых, организационных условий), так 

и внутреннюю готовность личности или организа-

ции к предпринимательству [7]. Такой ресурсный 

подход представляется наиболее целостным и пер-

спективным для раскрытия сущности данной эко-

номической категории. 

В определении предпринимательского потен-

циала, предложенном И.Е. Чепляевой, основопо-

лагающим критерием является ресурсный подход. 

Согласно данной трактовке, предпринимательский 

потенциал рассматривается прежде всего как со-

вокупность различных ресурсов, дающих возмож-

ность осуществлять предпринимательскую дея-

тельность. 

При этом И.Е. Чепляева выделяет два основ-

ных вида таких ресурсов: возможности и способ-

ности. Возможности, с ее точки зрения, относятся 

к внешней доступности ведения предпринима-

тельской деятельности, то есть наличию необхо-

димых правовых, финансовых и организационных 

условий. Способности же отражают внутреннюю 

готовность и предрасположенность индивида или 

организации к предпринимательству. 

Несколько иной, сугубо психологический, 

подход к определению предпринимательского по-

тенциала предлагает М.В. Грачев [8]. Он сводит 

данное понятие к совокупности личностных ха-

рактеристик, таких как ориентация на достижение 

успеха, ответственность, свобода самовыражения 

и творчество. Таким образом, автор ограничивает 

предпринимательский потенциал лишь психоло-

гическим уровнем и упускает из виду ресурсный 

аспект. 

Анализ существующих трактовок показывает, 

что в современной науке пока не сформировалось 

единого и целостного определения сущности 

предпринимательского потенциала. Различные 

исследователи акцентируют внимание на тех или 

иных его характеристиках, не раскрывая данную 

категорию во всей полноте. 

По мнению Д.В. Кадацкой и Ю.С. Лавровой 

(2020) необходимо создание специализированных 

инструментов для оценки результативности малых 

и средних инновационных компаний. Такие инст-

рументы помогут более точно измерять достиже-

ния и эффективность инновационных процессов, а 

также позволяют выявить проблемы и зоны для 

улучшения. В условиях постоянных изменений и 

высокой конкурентности на рынке важно иметь 

адекватные методы оценки, которые учитывают 

специфические характеристики и особенности ра-

боты инновационных предприятий. Это, в свою 

очередь, создаст благоприятные условия для их 

дальнейшего развития и интеграции в глобальные 

рынки [5]. 

Представляется, что для более комплексного 

подхода к оценке предпринимательского потен-

циала необходимо выявить и систематизировать 

методы оценки предпринимательского потенциала 

и их применимость к инновационному технологи-

ческому предпринимательству.  

Результаты 

В таблице представлено сравнение различных 

методов исследования предпринимательского по-

тенциала. Таблица дает общее представление о 

том, какие методы наиболее подходят для даль-

нейшего анализа предпринимательского потен-

циала в контексте современных технологических 

вызовов и изменений, происходящих на рынке. 

Каждый метод завершается оценкой его примени- 
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Таблица 
Методы исследования предпринимательского потенциала 

N. Bosma, D. Kelley «Глобальный мониторинг предпринимательской активности» [9] 

Достоинства 

1. Широкий охват данных. 

2. Разнообразие показателей. 

3. Актуальность и достоверность. 

4. Динамичность 

 

Недостатки 

1. Недостаточно учитываются качественные аспек-

ты. 

2. Результаты могут варьироваться из-за специфики 

культурных и экономических условий в разных 

странах. 

3. Отсутствие фокуса на инновациях. 

4. Зависимость от самооценки респондентов 

Применимость к инновационному технологическому предпринимательству: метод глобального 

мониторинга предпринимательской активности может быть полезен для оценки инновационного тех-

нологического предпринимательства, так как он предоставляет ценную информацию о восприятии 

предпринимательской среды, готовности к рискам и окружении будущих предпринимателей.  

Ю.С. Пиньковецкая «Оценка предпринимательского потенциала в России в 2018 г.» [10] 

Достоинства 

1. Информация о состоянии предпринимательской 

активности населения. 

2. Позволяет выявить конкретные аспекты, нуж-

дающиеся в улучшении 

3. Возможность для дальнейшего анализа и мони-

торинга динамики 

Недостатки 

1. Метод ориентирован исключительно на россий-

ский контекст и может быть ограничен в примени-

мости к другим странам, не учитывая международ-

ные сравнения. 

2. Оценка основана на самооценке, что может при-

вести к искажению данных 

Применимость к инновационному технологическому предпринимательству: метод предоставляет 

полезную информацию для анализа ситуации в области инновационного технологического предприни-

мательства в России. Необходимы программы, способствующие повышению предпринимательских 

намерений, что может оказать положительное влияние на экосистему технологического предпринима-

тельства 

Л.Г. Батракова «Оценка предпринимательского потенциала в регионах» [11] 

Достоинства 

1. Комплексный подход, который сочетает коли-

чественные и качественные показатели. 

2. Конкретные данные, которые могут быть ис-

пользованы для анализа динамики предпринима-

тельства в регионах. 

3. Оценка на региональном уровне позволяет вы-

явить особенности предпринимательской среды и 

ресурсы, доступные для развития малого и сред-

него бизнеса 

Недостатки 

1. Метод может требовать значительных ресурсов и 

времени для сбора и анализа данных по всем ука-

занным индикаторам. 

2. В зависимости от доступности данных в разных 

регионах, результаты могут оказаться неполными 

или неравномерно представленными. 

3. Оценка может не учитывать специфические 

культурные и социальные факторы, влияющие на 

предпринимательскую активность в тех или иных 

регионах 

Применимость к инновационному технологическому предпринимательству: метод оценки пред-

принимательского потенциала предоставляет полезные данные для анализа инновационного техноло-

гического предпринимательства в регионах. Индикаторы, такие как количество внедренных инноваций 

и доступность ресурсов, позволяют оценить уровни активности и готовности к инновационному бизне-

су 

О.В. Мустафина, Ю.В. Шарапов «Оценка результативности и эффективности бизнеса на основе 

многомерного сравнительного анализа» [12] 

Достоинства 

1. Всестороння характеристику результативности 

и эффективности бизнеса с использованием об-

ширного набора показателей. 

2. Структурный подход. 

3. Метод позволяет сравнивать результаты как с 

предыдущими периодами, так и с конкурентами 

Недостатки 

1. Метод сосредоточен конкретно на торговом биз-

несе. 

2. Для реализации метода требуется доступ к каче-

ственным и полным данным. 

3. Многомерный сравнительный анализ может быть 

сложным для интерпретации 

Применимость к инновационному технологическому предпринимательству Метод может быть 

адаптирован для анализа инновационного технологического предпринимательства, особенно в контек-

сте оценки стартапов и новых технологических компаний  
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мости к инновационному технологическому пред-

принимательству, что позволяет выявить, каким 

образом данный метод может способствовать бо-

лее глубокому пониманию и развитию предпри-

нимательской активности. Такой структурирован-

ный подход к оценке методов исследования станет 

отправной точкой для дальнейшего изучения и 

корректировки инструментов для оценки предпри-

нимательского потенциала. 

Большинство методов предполагает исследо-

вание предпринимательского потенциала в целом, 

а не предпринимательского потенциала субъекта в 

отдельности. П.Л. Глухих делает выводы, что в 

структуру предпринимательского потенциала вхо-

дят: предпринимательские способности, сущест-

вующие возможности, доступные ресурсы (внут-

ренние и внешние). Автор подчеркивает, что при 

оценке предпринимательского потенциала необ-

ходимо учитывать разнообразие методов оценки, 

таких как ресурсный, результативный, интеграль-

ный и другие подходы [14]. О.В. Мустафина и 

Ю.В. Шарапов предлагают методику комплексной 

оценки результативности и эффективности эконо-

мических систем микроуровня, специализирую-

щихся на торговом бизнесе на основе метода мно-

гомерного сравнительного анализа. Такой же по-

зиции придерживаются А.В. Солдатов и И.В. Ре-

пин, опираются на многомерный сравнительный 

анализ.  

Согласно результатам исследований значи-

тельная часть российских предпринимателей (око-

ло 70 %) утверждают, что обладают навыками 

стратегического управления, однако лишь 10 % из 

них на самом деле имеют четкое представление о 

содержании данного процесса. 

Бизнесмены зачастую не осознают сущность 

многих компетенций, необходимых для эффектив-

ного ведения бизнеса. Несмотря на некоторый ин-

терес к получению экономических знаний, объем 

средств, которые они готовы на это потратить, 

недостаточен для получения качественного обра-

зовательного продукта. 

Кроме того, результаты исследования показа-

ли, что около 25 % инновационных компаний не 

ставят извлечение прибыли в качестве основной 

цели своей деятельности, а занимаются бизнесом 

ради реализации своей идеи или решения каких-

либо социально значимых проблем. Это свиде-

тельствует об отсутствии у данных предпринима-

телей должных коммерческих мотивов, что может 

затруднять привлечение финансирования [13]. 

Следует заметить, что российские предпри-

ниматели нередко имеют неоправданно высокое 

мнение о своем профессиональном уровне, в то 

время как объективные исследования демонстри-

руют низкую квалификацию менеджмента на мно-

гих отечественных предприятиях. Существующие 

методики анализа финансового состояния пред-

приятий в большей степени основываются на дан-

ных бухгалтерского учета, что снижает их объек-

тивность и полноту при оценке предприниматель-

ского потенциала. 

В то же время исследователи отмечают, что 

на развитие предпринимательства в регионах 

влияет целый ряд факторов, таких как социокуль-

турный контекст, состояние финансовой системы, 

человеческий капитал, институциональная среда и 

инфраструктура. Иными словами, формирование 

благоприятного делового климата, защита прав 

собственности и доступное финансирование явля-

ются важными предпосылками устойчивого разви-

тия предпринимательства в российских регионах. 

Особое внимание следует уделить подходу, 

предложенному Дж. Круном, который фокусирует 

внимание на личностных характеристиках и моти-

вации начинающих предпринимателей, выделяя 

как «стимулирующие», так и «давящие» факторы. 

К «стимулирующим» элементам Дж. Крун относит 

Окончание таблицы 

Применимость к инновационному технологическому предпринимательству Метод может быть 

адаптирован для анализа инновационного технологического предпринимательства, особенно в контек-

сте оценки стартапов и новых технологических компаний  

Солдатов А. В., Репин Д. В. Адаптивная методика оценки предпринимательского потенциала ма-

лых инновационных компаний [13] 

Достоинства: 

1. Многомерный сравнительный анализ учитывает 

множество разнородных показателей 

2. Позволяет составлять рейтинг инновационных 

компаний 

3. Позволяет инвестору самостоятельно адаптиро-

вать ее для применения в каждом конкретном 

случае 

Недостатки: 

1. Не рассмотрены и не стандартизированы воз-

можные коэффициенты и варианты их расчета 

Применимость к инновационному технологическому предпринимательству Метод оценки создан 

для анализа потенциала инновационных компаний 

Источник: составлена авторами 
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потерю основной работы, отсутствие карьерных 

перспектив, а также кризисные ситуации в личной 

жизни, толкающие людей к попытке реализовать 

себя в собственном бизнесе. В то же время «давя-

щим» факторами он считает давление со стороны 

ближайшего социального окружения – родителей, 

друзей и знакомых, уже имеющих опыт предпри-

нимательской деятельности [15].  

Рассмотренные методы оценки предпринима-

тельского потенциала представляют собой ценный 

инструмент для анализа состояния и динамики 

предпринимательской активности как на нацио-

нальном, так и на региональном уровне. Однако их 

применимость к инновационному технологиче-

скому предпринимательству варьируется в зави-

симости от специфики исследуемого контекста и 

необходимых корректировок. Важно учитывать 

особенности инновационной среды, доступность 

ресурсов и поддержку со стороны государствен-

ной и частной инфраструктуры при адаптации 

этих методов для специфических нужд технологи-

ческого предпринимательства. 

Основываясь на анализе, проведенном M. 

Queissner, L. Stolz & M. Weiss, для успешного раз-

вития предпринимательской активности в рамках 

предпринимательских экосистем необходимо на-

личие ключевых компонентов, таких как спрос, 

финансы и таланты. Однако для стимулирования 

продуктивной предпринимательской деятельности 

требуются также дополнительные элементы, 

включая знания, культурные аспекты и услуги 

поддержки. Более того, эффективные компоненты 

экосистемы варьируются в зависимости от регио-

нальных характеристик, что подчеркивает важ-

ность адаптации стратегий развития к конкретным 

условиям. Таким образом, комплексный подход к 

развитию этих компонентов может значительно 

способствовать росту предпринимательской ак-

тивности в различных регионах [16]. 

В свою очередь M. Aly, D.B. Audretsch & H. 

Grimm указывают, что для достижения успеха в 

предпринимательстве необходимо не только обес-

печивать финансовые и управленческие ресурсы, 

но и активно учитывать эмоциональное здоровье 

предпринимателей [17]. 

S. Aparicio, D. Urbano и P. Stenholm исследу-

ют влияние формальных и неформальных инсти-

тутов на предпринимательский потенциал на раз-

ных уровнях. Их результаты показывают, что не-

формальные институты могут компенсировать 

недостаток индивидуальных факторов и повышать 

предпринимательский потенциал, что имеет важ-

ные последствия для разработки образовательных 

программ и политики в области предприниматель-

ства [18]. 

Для комплексной оценки авторами предпола-

гается использовать следующие группы показате-

лей (рис. 2). 

Авторы сделали вывод, что использование 

многомерного сравнительного анализа для ком-

плексной оценки является целесообразным подхо-

дом, так как он предоставляет структурированный 

метод анализа, позволяющий более глубоко по-

нять потенциал организации и сопоставить резуль-

таты с показателями конкурентов или предыду-

щими периодами. В качестве эталонов сравнения 

могут выступать лидирующие компании в отрас-

ли, что включает применение лучших практик и 

 

 
Рис. 2. Составляющие предпринимательского потенциала 

Источник: составлено авторами 
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показателей успешных игроков в данной сфере, а 

также средние значения по отрасли, что предпола-

гает использование средних значений или медиан 

для оценки позиции компании относительно ры-

ночных стандартов. Кроме того, анализ историче-

ских данных позволяет исследовать показатели 

компании за предыдущие периоды для выявления 

закономерностей и динамики. 

Для определения весов показателей планиру-

ется применять различные методики. Одной из 

таких методик является использование экспертно-

го мнения, что подразумевает проведение опросов 

среди экспертов и управленческого персонала с 

целью оценки значимости каждого отдельного 

показателя. Также уместным является применение 

факторного анализа, который позволяет использо-

вать статистические методы для выявления пока-

зателей, оказывающих наибольшее влияние на 

итоговые оценки. 

Итоговый показатель, отражающий предпри-

нимательский потенциал, будет играть важную 

роль как для бизнеса, так и для органов власти. Для 

бизнеса этот показатель будет способствовать стра-

тегическому планированию, позволяя определить 

сильные и слабые стороны. Высокий уровень по-

тенциала также создаст возможности для привлече-

ния инвесторов и стратегических партнеров. Кроме 

того, итоговый показатель поможет учитывать фак-

торы успеха инновационных проектов в отрасли. 

Для органов власти итоговый показатель по-

зволит оценивать инновационный потенциал ре-

гионов, отраслей, и хозяйствующих субъектов, что 

станет необходимым для корректировки экономи-

ческой политики и поддержки инноваций. Это 

знание будет способствовать разработке программ 

поддержки бизнеса и образовательных инициатив. 

Таким образом, итоговый показатель окажет 

существенное влияние на обоснованное принятие 

решений, направленных на развитие экономики и 

улучшение качества жизни граждан. 

Обсуждения и выводы 

В условиях масштабных задач, поставленных 

для развития сектора малого и среднего предпри-

нимательства в России, объективная оценка суще-

ствующего предпринимательского потенциала 

приобретает первостепенное значение. Согласно 

национальному проекту развития МСП, к 2025 

году запланировано достичь 25 миллионов функ-

ционирующих предприятий малого и среднего 

бизнеса, в то время как на конец 2022 года их чис-

ло составляло лишь 6,05 миллионов. Столь суще-

ственный разрыв между целевыми ориентирами и 

фактическими показателями свидетельствует о 

недостаточной проработанности системы норма-

тивно-правового регулирования предпринима-

тельской деятельности и недостаточно эффектив-

ных мер государственной поддержки малого биз-

неса, что требует разработки комплексного подхо-

да к оценке предпринимательского потенциала, 

учитывающего широкий спектр определяющих 

факторов
5
. 

В результате проведенного сравнительного 

анализа современных методов оценки предприни-

мательского потенциала была достигнута цель, 

заключающаяся в систематизации существующих 

методических подходов и выявлении их досто-

инств и недостатков в контексте инновационного и 

технологического предпринимательства. Анализ 

показал, что существующие методы представляют 

собой полезные инструменты для оценки пред-

принимательской активности на различных уров-

нях; однако их применимость к инновационному 

технологическому сектору требует особого вни-

мания и адаптации. 

Ключевым выводом является необходимость 

разработки комплексной системы оценки пред-

принимательского потенциала, основанной на 

многомерном сравнительном анализе. Это позво-

лит учитывать не только личностные характери-

стики и навыки предпринимателя, но и финансово-

экономические показатели, а также влияние внеш-

них условий, таких как государственная поддерж-

ка и доступность ресурсов.  

В дальнейших исследованиях будет разрабо-

тана методика оценки предпринимательского по-

тенциала и формализованная система коэффици-

ентов, отражающих значимость различных факто-

ров. Использование экспертных весовых коэффи-

циентов позволит рассчитывать интегральный по-

казатель предпринимательского потенциала, кото-

рый будет выступать в качестве однозначного 

критерия для количественной оценки уровня 

предпринимательского потенциала. 

Ключевые этапы будут включать: 

1. Формирование системы показателей, охва-

тывающих различные аспекты предприниматель-

ской деятельности, включая личностные качества, 

ресурсное обеспечение и инновационную актив-

ность. 

2. Установление эталонных значений для ка-

ждого показателя, основанных на наличии норма-

тивов и практических данных. 

3. Расчет нормированных значений фактиче-

ских показателей относительно эталонных значе-

ний, что позволит вести сравнительный анализ. 

4. Определение весовых коэффициентов с 

привлечением экспертного мнения для оценки 

значимости каждого параметра. 

5. Итоговый расчет интегрального показателя 

предпринимательского потенциала как взвешен-

ной суммы нормированных показателей. 

                                                           
5
 Национальный проект «Малое и среднее предпри-

нимательство и поддержка индивидуальной пред-

принимательской инициативы» [Электронный ре-

сурс] // Минэкономразвития России. – Режим досту-

па: ForbiddenRequest ID: 2024-08-27-20-03-17-

3511744123AC797A (дата обращения: 10.08.2024). 
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6. Сравнение полученного интегрального по-

казателя с эталонным значением для определения 

уровня потенциала. 

Таким образом, дальнейшее развитие темы 

будет направлено на совершенствование сущест-

вующих методов оценки путем внедрения более 

адаптированных и детализированных подходов, 

что позволит более объективно выявлять сильные 

и слабые стороны предпринимательского потен-

циала. Это, в свою очередь, создаст благоприятные 

условия для эффективной реализации инноваци-

онных инициатив и развития технологического 

предпринимательства в условиях современного 

рынка. 
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